4. Zielgruppe
Wer nutzt euer Produkt oder fiir welche Gruppen
erstellt ihr eure Losung?

1. Gesellschaftliche/okologische Herausforderung
Welche(s) Problem(e) geht ihr an?

g

’:. Marketing und Vertrieb
Wie erreicht ihr die einzelnen Unterstltzer:innen und
Gruppen?

Wie kénnt ihr Nutzer:innen oder Unterstltzer:innen
gewinnen und halten?

7. Finanzierung (Einnahmen)

Wie finanziert ihr eure Idee? Wie deckt ihr laufende
Kosten? Wie erzielt ihr Einnahmen mit eurem
Angebot?

8. Konkurrenz

Welche anderen Initiativen oder Firmen gibt es, die
dhnliche Angebote haben, wie ihr sie plant? Wodurch
hebt ihr euch ab?

—

11. Erste Arbeitsschritte
Wie geht ihr weiter vor?

2. Idee und Wertversprechen

Was ist eure Idee?

Wie l6st sie das Problem der Nutzer:innen bzw. ein
gesellschaftliches Problem?

6. Kosten (Ausgaben)

Welche Fixkosten habt ihr? Welche variablen Kosten
habt ihr?

Welche Produkte/Aktivitaten sind am teuersten?
Wieviel Geld misst ihr einnehmen, um eure Kosten zu
decken?

3. Ressourcen und Partnerschaften
Worauf kénnt ihr zurtickgreifen, um eure Idee
umzusetzen?

Wessen Hilfe benotigt ihr daftir?

9. Marke/Slogan
Wie heiBt ihr?

Formuliert einen knackigen Werbespruch.

10. Logo
Hier ist Platz fir euer Logo.
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